
vlaanderen-circulair.be

Hoe met vertrouwen 
innovatieve circulaire 
oplossingen toepassen?

SESSIE 2B – 15.00u – 16.30u

Aline Vergauwen - Buildwise

Sye Nam Heirbaut - SECO



Praktijkgids

Inhoudstafel

1. Inleiding

2. WAAROM innovatieve circulaire oplossingen toepassen?

3. WELKE oplossingen bestaan er vandaag?

4. HOE AANTONEN dat een circulaire innovatieve oplossing geschikt is
voor een bepaalde toepassing?

5. Hoe als OPDRACHTGEVER oplossingen in de praktijk brengen?

4. Hoe als ONTWERPER oplossingen in de praktijk brengen?

5. Hoe als PRODUCENT/AANBIEDER oplossingen op de markt brengen?

6. Hoe als AANNEMER oplossingen in de praktijk brengen?



Praktijkgids

PROJECTEN GERICHTE CALL VLAANDEREN CIRCULAIR 
= CASES MET LEERLESSEN

HULPMIDDELEN



Welke oplossingen bestaan vandaag?

- VIJF infofiches rond oplossingen die vandaag toegepast worden

- NIET selectie van beste oplossingen of enige oplossingen!!

- Inhoud:

- Circulaire strategieën

- Troeven 

- Aandachtpunten

- Technische informatie

- Financiele informatie

- Inzichten rond milieu-impact

COP: TEST MEE DE EFFECTIVITEIT VAN 
VERANDERINGSGERICHT (VER)BOUWEN



Welke oplossingen bestaan vandaag?



HOE de geschiktheid aantonen?

TRADITIONELE OPLOSSING

VRAAGZIJDE AANBODZIJDE

• Welke oplossingen, onder welke 
voorwaarden, met welke criteria

• Op welke manier garanties gegeven 
moeten worden m.b.t. de conformiteit

• Gebruiksgeschiktheid aantonen van 
de oplossing die men wil toepassen

• Volgens de overeengekomen
methodiek

Traditionele 
technische 
oplossing



HOE de geschiktheid aantonen?

INNOVATIEVE CIRCULAIRE OPLOSSING

VRAAGZIJDE AANBODZIJDE

• Welke oplossingen, onder welke 
voorwaarden, met welke criteria

• Op welke manier garanties gegeven 
moeten worden m.b.t. de conformiteit

• Gebruiksgeschiktheid aantonen van 
de oplossing die men wil toepassen

• Volgens de overeengekomen
methodiek

Innovatieve 
technische 
oplossing

Conformiteit aantonen volgens overeengekomen methodiek
en aansluiten bij bestaande normenkaders, kwaliteitsmerken



HOE de geschiktheid aantonen?

INNOVATIEVE CIRCULAIRE OPLOSSING

Er kan beroep gedaan worden op een onafhankelijke derde partij om de geschiktheidsbeoordeling te 
doen volgens de afgesproken procedure 

• Keuringen: Comformiteit aantonen op niveau van een prototype (éénmalig). Gebeuren op basis 
van een keuringsdocument (gebaseerd op normen, bestekken, technische voorschriften,…)

• Ad Hoc afspraken: men spreekt in wederzijdse overeenstemming af welke alternatieve manier 
gebruikt wordt om de conformiteit van de oplossing te garanderen, met aandacht voor wie welke 
verantwoordelijkheden opneemt.



Voor wie is de gids bedoeld?

Ontwerper Producent

Opdrachtgever

Uitvoerder



HOE als opdrachtgever?

Ga op zoek naar circulaire opportuniteiten!

- Linken leggen om te komen tot:

- Intensiever ruimtegebruik

- Gebouwonderdelen die overbodig worden

- Materiaalreductie waar mogelijk

- Een besparingsoefening in het begin maakt ruimte vrij voor een innovatietraject in een latere
fase.



HOE als opdrachtgever?

PRAKTIJKCASE: Circulair Ontmoetingscentrum Lissewege

Opdrachtgever: stad Brugge = lokaal bestuur

- Andere partijen betrokken die ook nood hadden aan 
infrastructuur => programma uitgepuurd

- Met minimale bouwoppervlakte een maximaal
polyvalent gebruik nagestreefd

- Door deze materiaal- en kostenbesparing is er meer
ruimte voor innovatieve (en duurdere) technische 
oplossingen 

- Marktconsultatie voor circulaire gevel- en 
dakoplossingen bij producenten.

Het Nieuwsblad - ©  mvn, Dertien 12



HOE als opdrachtgever?

Durf af te stappen van het principe laagste prijs eerst en kijk op langere
termijn en met een brede blik

- Het principe van “Total Cost of Ownership” doet je als opdrachtgever nadenken over de kostprijs 
van een project over zijn volledige levensduur (en niet alleen de bouwkost)

- Het kan ook een strategie zijn om via de aanbestedingsprocedure te werken met een 
plafondbudget. Zo wordt de focus verlegd naar kwaliteit en duurzaamheid via gunningscriteria 
i.p.v. het streven naar de laagste prijs.



HOE als opdrachtgever?

PRAKTIJKCASE: Parkgebouw Eiland Zwijnaarde

Opdrachtgever: POM-Oost-Vlaanderen

- Expertise van KULeuven voor de begeleiding van de 
aanbesteding

- Ze vragen in de offerte een total-cost of ownership 
berekening die ook rekening houdt met energiekosten en 
onderhoudskosten

- TCO werd als gunningscriterium gebruik voor de prijs 
voor 35 punten. Berekeningswijze werd vastgelegd om 
vergelijken mogelijk te maken.

- Analyse over de impact van circulaire kwaliteiten op het 
financieel rendement

- https://circulair-parkgebouw.be/

https://circulair-parkgebouw.be/


HOE als producent?

Samenwerking en transparantie om te komen tot totaaloplossingen!

- Product is een onderdeel van een assemblage. 

- Nood aan technische onderbouwing

- Belangrijke drempel: telkens opnieuw onderzoeken en aantonen

Totaaloplossing

= onderbouwing van de technische prestaties moet maar 1 keer gebeuren en kan gebeuren in 
samenwerking met andere actoren (gedeelde last).

= ecosysteem met de juiste partners



HOE als producent?

PRAKTIJKCASE: EQUITONE gevelmaterialen circulair maken

Producent: EQUITONE van ETEX group

- Innovatie op productniveau
- Recycled content

- Snijverliezen

- Experimenten op werven
- 10000 m² EQUITONE gevelpanelen hergebruikt

- Innoveren op systeemniveau

- Testwerven en actoren bevragen

- Partnerships = ecosysteem
- Evolutie naar totaaloplossing voor de gevel

- tegen 2030 een take-back service aanbieden

ETEX group



HOE als producent?

Zorg ervoor dat de aannemer met je product aan de slag gaat

VOORBEELD AANPAK Colruyt Group

- Colruyt Group heeft een demo lab

- Daar laat ze aannemers nieuwe bouwmethoden en producten uittesten

- Feedback wordt doorgegeven aan de producent en soms wordt het product 
aangepast

- Nadien is het makkelijker voor Colruyt Group om aannemers te vinden voor hun 
werven

“Na een volledige evaluatie, waarbij we kijken naar de milieu impact 
én de total cost of ownership (TCO), kan dit verder toegepast 
worden in de rest van ons patrimonium.” – Hilde Carens



HOE als aannemer?

Betrokkenheid in een vroeg stadium van het project!

- Hangt samen met de “ruimte” die de opdrachtgever hiervoor geeft = vraagstelling en marktvorm

- Alternatieve aanbestedingsvormen (D&B of Bouwteam) = onderdeel van het totaalconcept

- Meer tijd voor:

- Betrekken van producenten

- Onderbouwen van technische prestaties

- Belangrijk: haal expertise in huis!



HOE als aannemer?

PRAKTIJKCASE: ICAL-project

Aannemer: Democo

- Expertise in huis + externe consultants

- Om de bouwpartners te overtuigen van alternatieve 
opbouwen maken ze gebruik van TOTEM-analyses. 

- Wanneer oplossingen te veel afwijken van normen en 
vuistregels:

- Zo ver mogelijk gaan m.b.v. bestaande 
normenkader

- Aanvullende testen in situ (bv. akoestiek)

- Zetten bewust in op D&B projecten

Presentatie COP Democo



HOE als aannemer?

Overtuig de klant met goede documentatie en kwantitatieve 
onderbouwing!

- TOTEM kan gebruikt worden om de milieuwinsten van hergebruik aan te tonen

- Bouwwerkpaspoort (eventueel gekoppeld aan BIM) om circulaire eigenschappen te 
kwantificeren (percentage recycled content, percentage hergebruikt…)



HOE als ontwerper?

Heb aandacht voor goede afspraken rond verantwoordelijkheden, garanties en

verzekerbaarheid

Wanneer kwaliteitsborging op maat dient te gebeuren: voorzie voldoende tijd en middelen

- Schakel de juiste expertise in en werk samen met materiaalproducenten en de aannemer. Maak 
duidelijke afspraken over verantwoordelijkheden.

- Wanneer risico’s normaal of genormaliseerd zijn, stelt zich voor de verzekerbaarheid geen 
probleem.

- Indien je (mogelijk) verhoogde risico’s/gevolgen van een circulair product of bouwmethode wil 
laten verzekeren, betrek je de verzekeraar best zo vroeg mogelijk bij het project. 



HOE als ontwerper?

PRAKTIJKCASE: ICAL - praktijkbegeleiding

TEKEN architectuur

- Stabiliserende laag van gerecycleerde glasschuimgranulaten maakt geen deel meer uit van de fundering 
= niet meer de verantwoordelijkheid van de stabiliteitsingenieurs

- Wat zijn de mogelijke risico’s? Wie is verantwoordelijk?

- Architect beslist om de verantwoordelijkheid te dragen



Wat betekent dit voor de 
verzekerbaarheid van het project?

SECO en Common Ground



Het volledige document raadplegen?

https://bouwen.vlaanderen-
circulair.be/src/Frontend/Files/userfil
es/files/PRAKTI~1.PDF

https://bouwen.vlaanderen-circulair.be/src/Frontend/Files/userfiles/files/PRAKTI~1.PDF
https://bouwen.vlaanderen-circulair.be/src/Frontend/Files/userfiles/files/PRAKTI~1.PDF
https://bouwen.vlaanderen-circulair.be/src/Frontend/Files/userfiles/files/PRAKTI~1.PDF


VRAGEN?
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